
Weggever-Checklist

Dit is mijn weggever­checklist. Aan de hand van dit stramien kun je je

eigen waardevolle weggever creeëren

Brainstorm: welke problemen los jij op voor je ideale

klant? Hoe kun je een onderdeel uit je betaalde product

of dienst vertalen naar "een oplossing" ­ ideeën lees je

verderop ­  die je kunt weggeven zodat mensen je leren

kennen.

Welke problemen los jij op voor je ideale klant?
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Welke deelprobleem kun je oplossen of antwoorden kun je

geven in je kennismakingscadeau, je geweldige weggever?
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Bepaal het resultaat dat je weggever oplevert.

Tijdsbesparing

Geldbesparing

Betere relatie krijgen met man/ vrouw/ kind/ familie

Betere gezondheid
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Iets overwinnen of juist verliezen (gewicht / vrienden/ spieren/

angst)

Meer omzet

Gelukkiger worden

Hoe kunt je dit vertalen in een geweldige weggever?
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PDF e­book

Videoles 

Checklist
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Email­serie

PDF hoofdstuk

MP3 bestand/

meditatie

Strategie­sessie

Webinar

Actieplan

Challenge
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Genoeg inspiratie? Aan de slag!


